
Antes de tudo:
uma pergunta essencial


Comunicação
como fator de financiamento


O que o vosso grupo
deve apresentar


02

03
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Ficha
de trabalho


Um projeto climático sobrevive sem comunicação estratégica?

Se quer apoio, precisa de pensar como um investidor.

Investidores procuram:



O vosso projeto só está completo se incluir:

Sem estratégia de comunicação, o projeto está incompleto.
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Lembre-se:

Regra prática:

Projetos morrem por falta de clareza.(Projetos morrem por falta de apoio.(Projetos morrem por falta de financiamento.
Projetos morrem porque ninguém percebeu o seu valor.





Emoção convence.(Dados legitimam.(Estrutura fecha.




Comunicação não é acessório.(É viabilidade.



Clareza do problema

Infografia técnica clara

Solução concreta

Pitch estruturado (60�90 segundos)

Impacto mensurável

Defesa parlamentar organizada

Sustentabilidade no tempo

Mini plano de comunicação



Mini Plano de Comunicação
(preenchimento obrigatório)
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Nome do Projeto:

Problema que estamos a comunicar:

Público prioritário:


Mensagem principal (1 frase clara):

Que ação queremos provocar?

Que canais vamos usar?

Quem será o porta-voz?

Possíveis parceiros ou financiadores:

Indicador simples de sucesso:
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Preparar o Pitch
(60�90 segundos)


Perguntas
que devem conseguir responder


Lembrem-se
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Antes de apresentar, verifiquem:

Se não conseguirem responder com clareza, precisam de ajustar.
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Estrutura obrigatória:
Qual é o problema?((
Qual é a solução?((
Qual o impacto?((
O que precisamos (pedido concreto)?(









A infografia dá credibilidade.(O pitch gera interesse.(A defesa parlamentar gera decisão.

Um projeto tecnicamente bom pode perder para um projeto bem comunicado.






Modelo Simples

˝Hoje enfrentamos                                   .
€Propomos                                                 .
€Isto vai gerar                                            .
€Precisamos de apoio para                                             .˛





Porque devo investir no vosso projeto?

O que diferencia a vossa proposta?

Quem ganha com isto?

Porque é urgente agora?

O projeto continua depois do financiamento inicial?
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